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1. INTRODUCAO

Esse projeto tem como objetivo a estruturacdo e criacdo de um plano orcamentario
para uma Microempresa (ME) que atua no setor alimenticio de panificacdo e confeitaria.
Posteriormente, abordaremos algumas caracteristicas de seu regime tributario adotado, o
Simples Nacional.

A Microempresa ‘Padaria e Confeitaria do Chico” atuam no mercado ha trinta meses,
na qual possui uma media de faturamento mensal de aproximadamente R$60.000,00 e uma
média de faturamento anual de R$720.000,00. O processo de escolha se deu pelo fato de a
empresa pertencer a uma integrante do projeto, assim, podendo facilmente obter as
informacOes e dados necessarios para a analise e conclusdo do mesmo. Juntamente, pela sua
atividade recente no mercado, encontramos maior facilidade para a elaboracdo de seu
planejamento orgamentario.

Sabe-se que, a Gestdo Estratégica de Tributos ¢é essencial para o bom funcionamento
de uma empresa, independentemente de seu faturamento anual. E a Gestdo de Tributos que
ird direcionar o funcionario responsavel por esse setor a tomar as decisdes necessarias e
analisar com clareza o cenario atual de seu negdcio. No Brasil, existem grandes barreiras
para 0s empreendedores e para a criacdo de novos mercados, justamente pela complexa carga
tributaria que as empresas encontram na legislacéo.

Por isso, é necessario que o planejamento estratégico tributario de uma empresa seja
um conjunto de estratégias e decisdes que priorize a diminui¢do no pagamento de impostos,
de maneira licita, podendo assim, prolongar a vida Gtil de empresas ja existentes no mercado.

Essa diminuicdo de impostos podera surgir no ato de compra e venda de produtos, na
negociacdo com fornecedores, nos processos de producao e na escolha de mao- de- obra e de
matéria-prima. Em virtude desse planejamento, torna-se possivel aos gestores analisarem e
tomarem decisdes que sejam mais adequadas no momento, podendo ainda se prepararem para
gastos e pagamentos futuros, evitando assim, imprevistos e surpresas desagradaveis referente

ao capital da empresa.
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Nesse projeto, a Gestdo Estratégica de Tributos serd abordada através da andlise
tributaria da empresa, referente ao regime tributario Simples Nacional.

Seguindo esse mesmo pensamento, podemos ressaltar também a extrema importancia
da Gestdo Orcamentéria em uma empresa. Um planejamento or¢camentério estruturado e bem
aplicado é um passo fundamental para se obter sucesso nos negécios.

O planejamento orcamentéario pode ser definido como as metas empresariais em
forma de nimeros. Ou seja, 0 planejamento orcamentéario deve estar alinhado de acordo com
o planejamento estratégico da empresa. Por isso, cada meta e objetivo estabelecido no plano
estratégico também deverdo ser analisados no plano orcamentario, estipulando assim, seus
respectivos custos e faturamentos.

A Gestdo Orgamentéaria traz também a oportunidade aos gestores de projetar cenarios
futuros, podendo assim ocorrer a possibilidade de corte de custos, novos recebimentos e
novas oportunidades.

Nesse projeto iremos abordar a Gestdo Orcamentaria na criacédo de um pequeno plano
orcamentario para a empresa escolhida, referente as suas vendas, despesas e uma analise da
DRE (Demonstrativo de Resultado de Exercicio), referente ao ultimo periodo publicado para

projecdes futuras de mercado.
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2. DESCRICAO DA EMPRESA

Razéo Social: CARLOS ALBERTO MAIA PADARIA ME
CNPJ: 26.034.072/0001-43

El: 257037800113

IM: 00-09158

Endereco: Avenida Dr Francisco Nogueira de Lima N° 14
Cidade: Casa Branca - SP

Atividade: PADARIA

Mercado atuante: Panificacdo e Confeitaria
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3. PROJETO INTEGRADO

3.1 GESTAO ORCAMENTARIA

Por conta da globalizacdo que atinge a todos através dos meios de multimidia e de
comunicagdo, o consumo de produtos e servicos aumentou em escala proporcional a esse
desenvolvimento. Contudo, o meio empresarial sente cada vez mais necessidade de criar e
definir estratégias para continuar com suas atividades no mercado, frente a grande
competitividade das empresas.

Em virtude dessa competitividade empresarial, possuimos uma ferramenta
administrativa indispensavel para a gestdo de recursos dentro de uma empresa, conhecida
como Gestdo Orcamentaria.

A Gestdo Orcamentaria define dentro de uma empresa a quantidade de capital
(dinheiro) que ela possui, e onde esse capital sera atribuido, seja no quesito de producéo,
logistica, vendas, entre outros. E uma ferramenta de controle capaz de definir
antecipadamente a locacéo dos recursos, controlando os resultados durante o ano e realizando
ajustes e tomadas de decis@o que sejam mais adequadas ao plano estratégico.

Além disso, é a Gestdo Orcamentaria que fara um plano orcamentario para as metas
e projetos que a empresa deseja concluir. Assim, os gestores poderdo analisar a situacdo atual
da empresa e ainda projetar cenarios futuros com base nos estudos das variaveis internas e
externas que possuem grande efeito sobre as atividades empresariais.

Enfim, com a analise dessas variaveis, € possivel que 0s gestores possam se preparar
para o futuro dos negdcios, podendo criar e avaliar medidas preventivas antes mesmo que

algo possa acontecer.
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3.1.1 ORCAMENTO DE VENDAS

Orcamento de Vendas ou Projecdo de Faturamento (como também é conhecido), é
essencial para todas as organizaces, seja ela de pequeno, médio ou grande porte.
O orgamento de vendas constitui um plano de vendas futuras da
empresa, para determinado periodo de tempo. Sua funcdo principal é
a determinacdo do nivel de atividades futuras da empresa. Todos 0s
demais orcamentos parciais sdo desenvolvidos em funcdo do
orcamento de vendas, ou seja, tendo-se determinado o que sera
vendido, em que quantidades e quando. SANVICENTE E SANTOS
(1995, p.43).

Existe varias metodologias utilizadas na construcdo do orcamento empresarial
que sugere iniciar pela elaboracdo do orcamento de vendas, sendo ela a base de todo o
processo orgcamentario.

Através do planejamento de vendas serd possivel fazer projecdes e simulagdes
que contribuira e facilitara na tomada de decisbes e na elaboracdo do or¢camento da
empresa, para que a mesma mantenha seus lucros maximizados. E importante ter um
bom conhecimento do mercado em que se atua e de suas fases, pois desta forma sera
possivel alcancar os objetivos de vendas e realizar as metas estabelecidas.

Na realizacdo do or¢camento de vendas sdo consideras algumas variaveis, sendo
elas: variaveis de mercado consumidor, de producdo, de trabalho, de mercado
fornecedor e de recursos financeiros. Essas variaveis afetardo em menor ou em maior
grau todas as empresas.

Para que seja realizado de forma adequada a elaboracdo de um orcamento de
vendas € muito importante que seja feita uma analise do ambiente interno e externo da
empresa. No ambiente interno, alguns pontos a serem levados em consideracdo sdo: a
capacidade de producdo e vendas, precos, promocdes, a logistica de distribuicdo, os
pontos de vendas, 0 mix de produtos, estrutura organizacional, gestao financeira, politica
de vendas e pagamentos, gestdo de pessoas, cultura e valores da empresa, entre outros.
Ja no ambiente externo, alguns pontos a serem levados em consideracdo, sdo: os fatores

econdmicos, mercadoldgicos, governamentais, tecnoldgicos, culturais e sociais.
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No orgamento de vendas, o ciclo de vida dos produtos pode interferir de forma

radical na projecdo do mesmo. Cada produto apresenta um ciclo de vida caracteristico

que € composto por cinco fases sendo elas: desenvolvimento, introducéo, crescimento,

maturidade e o declinio.

3.1.2 ORCAMENTO DAS DESPESAS
OPERACIONAIS

O Orcamento de Despesas Operacionais é composto por todos 0s gastos

necessarios para que a organizagao se mantenha funcionando e ira incidir no momento

que for projetado, exceto pelo custo de producéo. E importante que o gestor acompanhe

e avalie, em percentual e em valor mensalmente as despesas operacionais de sua

empresa. Com o orgcamento de despesas operacionais é possivel contabilizar as despesas,

algumas delas sdo: despesas administrativas, despesas financeiras, despesas de vendas

ou comerciais, despesas tributarias, entre outras.

> Orcamento das Despesas Administrativas

As despesas administrativas sdo compostas por custos fixos. Compreende como
algumas das despesas administrativas:

Aluguéis e condominios;

Salarios, férias, 13° salario, indenizacdes, encargos, despesas de admisséo e
demisséo referentes aos colaboradores do setor administrativo;

Despesas com comunicagdo, manutencdo e equipamentos;

Despesas com agua, energia, telefone, internet;

Assinaturas (artigos técnicos, revistas, jornais, etc.).

» Orcamento das Despesas Financeiras

O orcamento das despesas financeiras esta ligado a necessidade da organizagéo

de adquirir recursos, seja para desenvolver novos negdcios, para capital fixo ou para

capital de giro. Suas despesas ocorrem através de empréstimos ou financiamentos a curto

e longo prazo.



ISSN 1983-6767

Algumas das principais despesas financeiras séo:

e Juros;

e |OF — Imposto incidentes sobre as Operacgdes Financeiras;
e Taxas de abertura de créditos;

e CorrecOes e AtualizagGes. Monetarias;

e ComissOes Bancarias.

> Orgamento das Despesas de Vendas ou Comerciais
Este orgcamento tem como objetivo estimar com exatiddo qual serd as despesas

futuras na &rea comercial, que resultara diretamente na saida de caixa e apontar
detalhadamente quais os itens especificos da area comercial.
As despesas de vendas podem ocorrer em trés momentos diferentes: antes,
durante e ap0s a venda ser realizada.
e Antes da venda: publicidade, viagens, feiras, etc.;
e Durante a venda: salarios, encargos, comissoes, gratificacoes;
e Apobs a venda: fretes, embalagens, tributos incidentes ao transporte dos
produtos vendidos, etc.
Compreende como algumas das despesas de vendas ou comerciais:
e Locacdo de imOveis para escritdrios de representacdo comercial;
e Comissoes, gratificacdes, salarios e encargos da equipe de vendas;
e Despesas com publicidade e a¢cdes de marketing de vendas;
e Fretes e despesas de transporte com mercadorias, embalagens, material
promocional diverso.
> Orcamento das Despesas Tributarias
E através do Orcamento das Despesas Tributérias que o gestor ira gerenciar de
forma segura qual serd os tributos que a organizacdo devera recolher nas esferas
municipal, estadual e federal. Tem como objetivo principal contabilizar quantos de
tributos a empresa ird empenhar em um determinado periodo de tempo.
Algumas das despesas tributarias com mais relevancia séo:
e Contribuicdo social sobre o lucro;
e PIS/COFINS, INSS, FGTS;

e [mposto de Renda;
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e IPI, ICMS, ISSON;
e Taxas de licenca, de uso, de &gua, energia, lixo;
e Qutros tributos;

3.1.3 ORCAMENTO EMPRESARIAL

A DRE é um documento que detalha e prevé todas as receitas e despesas da
empresa ao longo de um periodo futuro determinado. Um fator importante a se
considerar é que essa previsao nao deve se basear no historico passado simplesmente,
mas, numa analise objetiva das possibilidades futuras.

Considerando a empresa em questdo: Carlos Alberto Maia Padaria, optante pelo

lucro simples nacional (4% do faturamento) foi projetado o seguinte periodo, Trimestral:

Quadrol- Demonstracdo do Resultado do Exercicio

DEMONSTRACAOVDO RESULTADO DO EXERCICIO

ANO 2019, 01.01 ¢ 01.03

JANEIRO] 90.594,96
FEVEREIRO 84.239,16
MARCO 89.674,44
RECEITATOTAL = 264.508,56
RECEITA BRUTA = 264.508,56
DEVOLUCOES (-) = 146.719.40
IMPOSTOS SOBRE VENDAS = 10.580,34
[ RECEITA LIQUIDA = [ 107.208,82 |

Fonte: Aluna do PI. (2019)

A meta de lucro mensal é de aproximadamente R$60.000,00 e anual de
R$700.000,00. Observamos que ultrapassa cerca de R$45.000,00 nesse periodo,
considerando R$15.000,00 mensal levando uma lucratividade maior do que esperada, sendo
assim, com acompanhamento, chega-se a conclusdo gque a empresa nao sofre desvios e pode

n&o ocorrer agressoes futuras.

3.2 GESTAO ESTRATEGICA DE
TRIBUTOS

10
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De acordo com estudos realizados pelo Instituto Brasileiro de Planejamento
Tributéario (IBPT), de 30 paises analisados, o Brasil € 0 que possui a maior carga tributaria,
porém, infelizmente, essa arrecadacdo ndo é revertida da melhor maneira para 0s servicos
publicos.

Em dezembro do ano passado a Secretaria da Receita Federal relatou que 0s impostos
recolhidos em relacédo as riquezas de todo o pais somaram 32,43% do PIB (Produto Interno
Bruto), sendo 0,14% desse percentual provem da tributagdo sobre bens e servicos.

Tributos altos e em excesso acabam impactando diretamente no crescimento e
desenvolvimento de pequenas e grandes empresas, estima-se que a cada 200 funcionarios em
uma empresa, apenas um é do setor contabil, tamanha a burocracia para calcular e pagar 0s
tributos exigidos pelo governo, visto que nos Estados Unidos da América a proporgao passa
a ser de 1.000 funcionarios para 1 do setor contabil.

Juntando a complexidade para se tributar e as altas aliquotas, as empresas acabam se
tornando menos competitivas afetando diretamente no crescimento do pais. Tanto as
pequenas como as grandes empresas acabam encerrando suas atividades com apenas 5 anos
de vida.

A empresa escolhida como foco do projeto é a Padaria e Confeitaria do Chico, a
mesma optou pela tributacdo Simples Nacional devido o seu faturamento anual de
R$720.000,00 em média, aproximadamente R$60.000,00 por més. No entanto, essa
tributacdo foi escolhida para que a Padaria se mantenha competitiva e com produtos em
precos acessiveis aos seus clientes, mesmo que tenha uma margem de lucro pequena, mas
devido o setor e a grande competitividade, foi necessario adaptar-se para ndo perder os
clientes.

Hoje as empresas podem se encaixar em uma das trés maneiras diferentes de se

tributar no Brasil: Lucro Real, Lucro presumido e Simples Nacional.

11
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3.2.1 LUCRO REAL

O Lucro real é um dos regimes tributarios mais utilizados pelas empresas para
tributar, sendo também um dos mais complexos, pois quando a empresa nao se encaixa
nas excecoes ou permissdes dos outros dois tipos de tributacdo, é forcada a declarar pelo
Lucro Real. O mesmo determina como base de calculo o lucro liquido gerado pela
empresa para se tributar o IRPJ e CSLL.

Como regra, desde 2013, empresas com receita bruta maiores que 79 milhdes de
reais devem seguir esse regime, além disso todas as empresas que atuam em mercado
financeiro (bancos) e empresas que tiveram rendimentos, lucros ou ganhos vindos do
exterior precisam segui-la.

Apesar de uma grande burocracia e grande demanda de obrigacdes e aliquotas
altas, o lucro real pode compensar prejuizos fiscais, tributacdes justas, podendo-se optar

pela apuragéo trimestral ou anual dependendo de sua estratégia e necessidade.

3.2.2 LUCRO PRESUMIDO

E um regime tributario simplificado para apuragio de Imposto de Renda, (IR) e
da Contribuicdo Social, diferenciado em alguns quesitos, em relacdo ao Lucro Real.

Apura-se da seguinte forma: Com disciplina no regulamento de Imposto de
Renda (RIR 99), Decreto n° 3.00099.

A empresa optante pelo Lucro presumido precisa se enquadrar nas seguintes
regras:

e Faturamento total ou inferior & R$ 78.000.000,00 (Setenta e oito milhdes de

reais).

e Nao ter mudancas de regime durante o ano de apuracdo.

e Nao ser uma empresa de Factoring e ndo usufruir de beneficios fiscais.

Apura-se a cada trimestre, sempre nas respectivas datas: 30/03, 30/06, 30/09 e
31/12.

E uma presuncéo de lucro, estipulado pelo governo, como margem de lucro da
receita bruta.

Os cddigos disponiveis para emissdo da guia do Darf sdo: (IR:2089/CS:2372).

12
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Aplica-se o percentual sobre 0 montante da receita bruta, apos obter a base de
calculo, aplica-se as aliquotas do IRPJ sendo 15% e do CSLL sendo 9%. Com excedente
de 10% caso ultrapasse o limite de faturamento.

O Lucro Presumido é um regime destinado em especial para fins de calculos do
IRPJ, porem o PIS e COFINS também tem regras para esse regime.

No regime tributéario Lucro Presumido é obrigatoério a incidéncia cumulativa. A
base de calculo é a receita opcional bruta, sem deduc¢des em relacfes a custos, despesas
e encargos. Nesse regime as aliquotas da contribuicdo para COFINS sdo de 3% e PIS
0,65%.

As deducbes aceitaveis sdo: vendas canceladas, descontos incondicionais
concedidos, ICM e IPI pagos por substitui¢do tributaria.

O periodo de apuracdo para PIS e COFINS ¢é mensal atraves de uma guia de
DARF, em regra geral, com vencimento no vigésimo quinto dia Util do més subsequente

ao periodo da apuracéo.

3.2.3 SIMPLES NACIONAL

E um regime tributério destinado as micro e pequenas empresas, surgiu em 2017,

na qual o contribuinte paga os impostos em uma Unica guia. Esses impostos séo:

e |IRPJ: imposto de renda pessoa juridica

e INSS: instituto nacional do seguro social

e PIS: programa de integracao social

e CSLL: contribuicdo social sobre o lucro liquido

e COFINS: contribuicdo para o financiamento da seguridade social
e ICMS: imposto sobre circulacdo de mercadoria

e ISS: imposto sobre servigcos

e |IPI: imposto sobre produtos industrializados
Se restringe a empresas que:

Néao tem divida com unido ou com INSS.

N&o exerce atividades com servicos financeiros.

N&o prestem servico de transporte, com excecdo de transporte fluvial.

N&o importar combustiveis.

13
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e Ndo fabricar veiculos.

e Nd&o distribua ou gere energia elétrica.

e Nd&o realize locacdo de imoveis préprios e nem trabalhe com loteamento e

incorporacdo de imoveis.

e Nao atue com cesséo ou locagdo de méo de obra.

e Nao produzam ou comercializem cigarros e assemelhados, arma de fogo e

refrigerantes e bebidas alcodlicas (exceto pequenos produtores).

e Nao tenham sdcios no exterior.

A principal mudanca nesse quesito aconteceu em 2018, quando passaram a valer
novos limites de faturamento. No caso do Simples Nacional, a receita bruta para
enquadramento no regime é de R$ 4,8 milhdes por ano. O valor equivale a uma média
mensal de R$ 400 mil de receita. Microempresas poderdo faturar até R$ 360 mil ao ano
e as Empresas de Pequeno Porte, R$ 4,8 milhdes ao ano.

E importante que aqueles empreséarios que estdo inscritos no MEI também
fiquem de olho em suas projec@es, pois o limite anual de faturamento segue sendo R$
81 mil, o que significa uma média de faturamento mensal de R$ 6.750. As mudancas
realizadas em 2018 seguem valendo. E o caso, por exemplo, da diminuicdo das tabelas
de anexos. Elas passaram de seis para cinco.

Exemplo:

Consideremos a empresa PADARIA E CONFEITARIA DO CHICO, com
Receita Brutaem média nos 12 meses anteriores ao periodo de apuracdo de R$
900.420,34 e cuja receita em janeiro de 2019 foi de R$90.594,96.

e Aliguota nominal da nova tabela: 10,7%

e Parcela a deduzir: R$ 22.500,00

Os valores séo:

R$900.420,34 * 10,7% = R$96.344,97

Tirando a parcela a deduzir: R$96.344,97 — R$22.500,00 = R$73.844,97
Aliquota efetiva = 73.844,97/900.420,34 = 12,19%

Aplicando a Receita de Janeiro = R$90.594,96*12,19% = R$11.043,52
Valor em média a pagar no DAS em 2019: R$11.043,52

14
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Anexo | do Simples Nacional 2018

Refere-se as empresas de comércio.

Quadro 2- Simples Nacional de empresas comerciais.

Receita Bruta Total Aliquot (Qual o valor a ser
a descontado

Até R$ 180.000,00 % b

000000 5% RS 5.940,00

?50?3&?33 P19 9,5% [R$ 13.860,00

180000000 107% Rs 22.500,00

be0000000 - [143% Re8730000

hac000000 - o Rs37e00000

Fonte: Blog Conta Azul (2018).

Anexo Il do Simples Nacional 2018

Refere-se as fabricas e industrias.

Quadro 3- Simples Nacional de fabricas e indlstrias.

Receita Bruta Total Aliquota Seusacloon;/:(;(())rja ser
Até R$ 180.000,00 4 5%

5000000 78% R$5.940,00
?50?885?(?8 S 10% RS 13.860,00
h800.00000 1,2% R 22.500,00
5.236?886?33 o1 14,7% [R$ 85.500,00
hac000000 © 0% [R$720.00000

Fonte: Blog Conta Azul (2018).

Anexo 111 do Simples Nacional 2018

15
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Refere-se as empresas que oferecem servicos de instalacdo, reparos e manutencdo,
além de agéncias de viagens, escritdrios de contabilidade, academias, laboratdrios, empresas
de medicina e odontologia.

Quadro 4- Simples Nacional de empresas prestadoras de servicos I.

Receita Bruta Total Aliquota |Qual o valor a ser
descontado.

Até R$ 180.000,00 6% 0

000000 1,25 Rs 9.360,00

?50?5&?88 . 13,5% [R$ 17.640,00

150000000 16% RS 3664000

beooom00 - P1% RS 12564000

ha000000  © 3% 964800000

Fonte: Blog Conta Azul (2018).

Anexo IV do Simples Nacional 2018
Refere-se as empresas que fornecem servico de limpeza, vigilancia, obras,

construcao de imdveis e servigos advocaticios.

Quadro 5- Simples Nacional para empresas prestadoras de servigos 11,

Receita Bruta Total Aliquota|Qual o valor a ser
descontado.

Até R$ 180.000,00 5% 0

?go?ggé?gg e 9%  |R$8.100,00

7000000 10,2% R$ 12.420,00

80000000 14% RS 39.78000

2235_3386‘,’88 O1a 22% |R$ 183.780,00

Sesgosggoogg o 33% R$ 828.000,00

Fonte: Blog Conta Azul (2018)
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Anexo V
Destina-se a empresas que prestam servico de auditoria, jornalismo,

tecnologia, publicidade, engenharia e outros.

Quadro 6- Simples Nacional para empresas prestadoras de servicos 111

Receita Bruta Total Aliquota |Qual o valor a ser
descontado.

Até R$ 180.000,00 15,5% [0

305075&?88 ik 18%  [R$ 4.500,00

12000000 19,5% RS 9.900,00

180000000 20,5% 8 17.100,00

beon0m00 - % Rs6210000

haoo000 - [os% Rs 54000000

" Fonte: Blog Conta Azul (2018)
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4. CONCLUSAO

O Projeto em questéo teve a finalidade de contribuir com o conhecimento do grupo
nesse trimestre, referente as matérias estudadas. Com base nessa finalidade, foi possivel
argumentar e oferecer os resultados esperados.

Foram discutidos os assuntos referentes a Gestdo Orcamentéria e Gestao Estratégica
de Tributos, aplicando esses temas sobre a empresa escolhida, Carlos Alberto Maia Padaria
ME e também de um modo geral, para esclarecimento total do assunto.

Para que o projeto fosse realizado com éxito, a equipe buscou, além dos
conhecimentos adquiridos pelo material didatico oferecido, informagdes extras e de extrema
relevancia para o planejamento da empresa escolhida.

Ainda que encontradas dificuldades em relacdo a DRE, por ser um documento que
exige uma andlise adequada de seus nameros, foi possivel a sua interpretacao e estruturacéo
por parte da equipe, conseguindo assim, obter os resultados pedidos.

O Projeto nos proporcionou aplicar o conteddo técnico em uma visdo dinamica e
pratica, elaborando entdo, algo sustentavel para uma empresa real atuante no mercado.
Também nos trouxe a oportunidade de aprimorar nossa capacidade de trabalho em equipe e

0 cumprimento de prazos estipulados.
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ANEXOS

Quadro 1- Demonstragdo do Resultado do Exercicio
DEMONSTRA(;ROVDO RESULTADO DO EXERCICIO

ANO 2019, 01.01 d 01.03

JANEIRO| 90.594,96
FEVEREIRO 84.239,16
MARCO 89.674,44
RECEITATOTAL = 264.508,56
RECEITA_BRUTA = 264.508,56
DEVOLUGOES ()= 146.719.40
IMPOSTOS SOBRE VENDAS = 10.580,34
[ RECEITA LIQUIDA = [ 107.208,82

Fonte: Aluna do PI (2019)

Quadro 2- Simples Nacional de Empresas comerciais.

Aliquota |Qual o valor a ser
e [descontado

Receita Bruta Total

Até R$ 180.000,00 FL7R—
O 3% RS 594000

7050?535?33’018 95% |R$ 13.860,00
‘3255.3533’31 . 10,7% [R$ 22.500,00
B.00.000,00 14:3% RS §7.300,00
£ 800.000,00 19% RS 378.000,00

‘Fonte: Blog Conta Azul (2018)

Quadro 3- Simples Nacional de fabricas e industrias.
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Receita Bruta Total Aliquota S:sac!oon:/:cljg]a ser
Ate R$ 180.000,00 45% [0

ggo?ggé?gg e 7.8% [R$ 5.940,00
?goéggé?gg e 10% |[R$ 13.860,00
1.800.000,00 11.2% RS 22.500,00
5.600.000,00 14.7% [R$ 85.500,00
4.800.000,00 50% RS 720.000,00

Fonte: Blog
Conta Azul (2018)

Quadro 4- Simples Nacional de empresas prestadoras de servicos |

Receita Bruta Total Aliquota [Qual o valor a ser
descontado.

Até R$ 180.000,00 6% D

360.000,00 11.2% RS 9.360,00

?50‘7’5&?88 21 13,5% [R$ 17.640,00

?_255_%83 %’81 e 16% |R$ 35.640,00

560000000 21% RS 126.640,00

0 23&?&?88 18 33%  |R$ 648.000,00

Fonte: Blog Conta Azul (2018)

Quadro 5- Simples Nacional de empresas prestadoras de servicos Il

Receita Bruta Total Aliquota [Qual o valor a ser
idescontado.

Até R$ 180.000,00 5% 0

ggo?c?gé?gg Hie 9%  |R$8.100,00

?;0?(?86?88 P 10,2% [R$ 12.420,00

130000000 14% R$ 3978000

?.236?3&?33 e 02% [R$ 183.780,00

2 Z&fg&f’gg s 33% [R$ 828.000,00

Fonte: Blog Conta Azul (2018)

Quadro 6- Simples Nacional de empresas prestadoras de servigos I11
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4.800.000,00

Receita Bruta Total Aliquota [Qual o valor a ser
descontado.

IAté R$ 180.000,00 15,5% [0

ggo?c?gdogg B 18% [R$ 4.500,00

52603(?86088 ' 19,5% [R$ 9.900,00

180000000 20,5% R$ 17.100,00

50000000 s RS 62.100,00

De 3.600.000,01 a h0.5% R$ 540.000,00
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