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1 INTRODUCAO

Pretendemos trazer novas ideias para a empresa, que possa melhorar no atendimento
ao cliente e principalmente na contabilidade e partes administrativas da empresa, além disso
queremos ajudar o empresario dando nosso melhor e apostando em inovagdes e para isso
teremos a ajuda das disciplinas estudadas no semestre com base no setor financeiro,
econdmico e de contabilidade da empresa. Com base nisso, um dos nossos objetivos ¢ fazer a
empresa da Yandra crescer financeiramente, uma de nossas idéias foi baseada em um
empréstimo para ajudar e forgar um crescimento maior na empresa. Portanto, esse empréstimo
seria para a compra de Secador de Cabelo De Coluna, isso pode ajudar ela tanto no dia a dia,
quanto para atendimentos mais amplos.

Procurando novas formas de crescimento para o saldo da Yandra, podemos aumentar o
seu lucro, utilizamos as vendas da empresa nos ultimos semestres e planejamos uma
demonstragdo de resultados, com base nesse ponto fazemos uma analise de como serd nos
proximos semestres.

Para termos idéia se a empresa da Yandra estd lucrando ou tendo um prejuizo
realizamos a DRE ( Demonstragdo de Resultado), assim podendo ver o lucro ou o prejuizo
que a empresa estd tendo lucro durante um periodo de tempo, no caso da empresa da Yandra
esse periodo foi durante alguns trimestres.

Em nossas pesquisas percebemos que o fluxo de clientes no ultimo semestre do ano ¢
maior, devido as festas no final do ano, com base nisso fizemos uma proje¢ao otimista para a
empresa da Yandra, que podera ter lucro nos proximos semestres.

Realizamos o célculo do VPL (Valor presente liquido) da empresa para determinarmos
o valor presente de pagamentos futuros descontados a uma taxa de juros apropriada. Com
base na nossa DRE percebemos que a empresa da Yandra esta com margem de lucro, e o seu
valor presente liquido ¢ de R$573,54.

Também realizamos uma projecdo para sabermos se a empresa da Yandra esta
seguindo um “caminho” correto para atingir suas metas e objetivos.
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2 DESCRICAO DA EMPRESA

CNPJ 38.133.293/0001-58
Enderego: Rua José Inacio Neto, 200

A empresa foi criada a partir de um sonho da Yandra de ter um saldo de beleza
especializado em cabelos afros e cacheados, devido as dificuldades que a propria Yandra ja
passou por nao ter nenhum saldo de beleza especializado. No momento a empresa da Yandra,
como ela mesma disse, ndo tem concorrentes, pois ela ¢ a unica cabeleireira que ¢

especializada em cabelos afros e cachos na regido.
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3 METODOLOGIA

A ideia criada, ¢ formada em uma atividade simples e inovadora. Com base nisso, a
ideia ¢ um empréstimo, para aumentar o numero de clientes e o lucro da empresa, isso pode
ser feito na efetuacdo da compra de um Secador de Cabelo de Coluna, sendo esse o sonho da
Yandra e do saldo, fornecendo assim o aumento de atendimentos diarios e o aumento do lucro.
Com base nos nossos estudos, esse instrumento podera trazer mais praticidade e mais rapidez
para empresa, além de mais a economia de energia que ¢ considerada enorme.

Além disso, a empresa poderia contratar funciondrios para agilizar o atendimento de
todos os clientes assim ganhando mais tempo e podendo atender mais pessoas em um unico
dia.

Sendo assim, com base no estudo de contabilidade aplicamos a DRE (Demonstracao
do Resultado do Exercicio), que ¢ nada mais e nada menos do que um relatorio que verifica se
a empresa estd no prejuizo ou no lucro em um tempo determinado. Com base, na DRE
aplicamos a Proje¢do (acompanha a empresa se estd no caminho esperado, e atingindo os
valores propostos) € o VPL (o Valor Presente Liquido, ¢ uma férmula capaz de determinar o
valor presente de pagamentos futuros) que no entanto, aplicado com base no estudo de
Fiancas.
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4 RESULTADOS

Com melhorias na parte de secadores de cabelos, modelo de coluna, a empresa da
Yandra pode disponibilizar mais tempo, para atender mais clientes sem perder a qualidade do
seu trabalho, tendo mais lucro e uma agenda mais aberta. Com base nisso, o lucro e o tempo,
com diz o ditado: “Tempo ¢ dinheiro”. E isso também ajuda no bem-estar do cliente,com a
maior rapidez e um bom atendimento, sendo assim pratico e rapido.

E com um melhor atendimento a empresa da Yandra acabard sendo recomendada
para outras pessoas, atraindo assim cada vez mais clientes de outras regioes.

Neste ramo o mercado de trabalho costuma estar sempre estavel, havendo sempre
espacgos para mais saloes e centros de beleza. Sendo assim, a procura por esse ramo ¢ grande
como a necessidade de novos profissionais capacitados. Com base nisto, o mercado de
trabalho no ramo da Yandra se mantém muito estavel € com poucos riscos.
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5 CONCLUSAO

Percebemos que a Yandra passa muito tempo com cada cliente, ¢ um dos motivos, é
que para secar um cabelo afro ou cacheado demora, e chegamos no ponto que a empresa da
Yandra precisa adquirir novos equipamentos para agilizar o atendimento além de abrir vagas
para mais clientes. Com base nisso, achamos que esse instrumento seria ideal para a

empresa,trazendo mais conforto, economia, rapidez, eficiéncia e mais lucros.
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6 REFERENCIA

https://www.youtube.com/watch?v=¢SGyFOdmUPA
00:31

https://www.youtube.com/watch?v=JFi_vdf9dxg

04.08

https://www.youtube.com/watch?v=6me0dWhsbYg
03:41
https://www.youtube.com/watch?v=xsO1AZ50KuU
05:10
https://www.youtube.com/watch?v=cZrAedVDTrE
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https://www.youtube.com/watch?v=s5GqcAWt YY
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7 ANEXOS




ISSM 1983-6767

il 2/10
il i 55 & ¢
- W'h !_g




Demonstracio do resultado do exercicio - Yandra Afros e Cachos
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10-2020 a 12-( 01-2021 a 03- | 04-2021 a 06- (07-2021 a 094{10-2021 a 12{01-2022 a 03
2020 2021 2021 2021 2021 2022
(=) Receitas Brutas RS 3.340,00 RS 1.923.00 RS 1.987.00| RS 4.000,00| RS 4.320,00| RS 4.665,00
(+) Receitas com Vendas RS 3.340.00 RS$1.923.00 ES 1987.00| RS4.000,00| RS 432000 RS 4.665.00
(-) Deducdes -R$209,79| -RS201,00 -R$201,00| -RS201,00 -RS201,00 -RS201,00
(-) Impostos sobre Vendas -RS 29979 -R5 201,00 -R5 201,00 -R5201,00{ -R5201,00 -R3201.,00
(=) Receitas Liquidas RS3.040,21| RS1.722,00] RS 1.786,00] RS 3.799,00| RS 4.119,00| RS 4.464,00
(-) CMV -R5 233780 -R5244224| -BR52583.10(-FR52.455.00(-R5 245500 -RS 245500
(=) Lucro Bruto RS 70241 -RS720,24] -RS797,10| RS 1.344,00| RS 1.664,00| RS 2.009,00
(-) Despesas Operacionais -RS 846,83 RS 783,30 -RS894,15| -RSS841,42| -RS850,00 -RS 845,00
(-) Despesas operacionais -RS 846_83 -R5 783,30 -R5 89415 -R5 84142 -R5 850,00 -RS 84500
(=) Lucro Antes dos Impostos RS 144,42 -RS1.503,54| -RS$1.69125| RS$50258 RSS814,00] RS 1.164,00
(-) Provisdo impostos RS 0.00 RS 0,00 RS 0,00 RS 0,00 RS 0,00 RS 0,00
[(=) Lucro Liquide RS 144,42 -R$1.503,54| -RS1.691,25| RS$502,58 RSS814,00| RS 1.164,00
'DRE PROGECAO
04-2021 a 06- [07-2021 a 09-| 10-2021 a 12- | 01-2022 a 03-
2021 2021 2021 2022
'RECEITALIQUIDA | RS 1.786,00 | RS 3.799,00 | RS 4.119,00 | RS 4.464,00
CUSTO -RS 2.583,10 [-RS 2.455,00 |-RS 2.455,00 [-RS 2.455,00
'RESULTADO BRUTO |-RS 797,10 | RS 1.344,00 | RS 1.664,00 | RS 2.009,00
'DESPESAS -RS 894,15 [-RS 841,42 |-RS 850,00 |-RS 845,00

|ANALIZE DA EMPRESA

'AUMENTO 04/21-06/21  [07/21-09/21 [10/21-12/21  [01/22-03/22
'RECEITA LIQUIDA 8% 8% 8% 8%
'CUSTO 3,08% 3,08% 3,08% 3,08%
'DESPESA OP.

\VPL= | -R$1.691,25 RS 458,86 R$ 743,19] RS 1.062,74|

|VALOR PRESENTE LIQUIDO= R$573,54




