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1. INTRODUCAO

A empresa UPPVIE, criada h4 menos de um ano , é especializada em trafego de
anuncios online pagos, nas plataformas de midias sociais como Google, Facebook, Instagram,

Twitter, entre outros.

A proposta do trabalho é ajudar a empresa Uppvie a evoluir e ajuda-lo na resolucéo de
seus problemas, em prol do conhecimento dos alunos participantes. Aplicando as aprendizagens
de Gestdo Orcamentéria, que € um plano financeiro baseado nas receitas e despesas de uma
empresa esperadas ao longo de um periodo de tempo, e Gestdo Estratégica de Tributos, que
estuda a regimes tributarios e impostos tendo uma enorme ligacdo com a matéria de Gestao
orcamentaria. Igor de Oliveira Miguel € CMO da empresa que presta servicos de trafego pago,

ele vem trabalhando com clientes de 10 empresas espalhadas por 8 estados do Brasil.

Neste projeto vamos trabalhar com o foco principal lideranca e o ato de liderar,
buscando melhorias nas relagcdes dentro da empresa, o que também afeta positivamente nos

resultados!
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2. DESCRICAO DA EMPRESA

Empresa UPPVIE CNPJ 41.703.464/0001-41, especializada em trafego de anuncios
online pagos, nas plataformas de midias sociais como Google, Facebook, Instagram, Twitter,

dando inicio a suas atividades em 26/04/2021.

Esta situada na cidade de S&o Jodo da Boa Vista, tendo como proprietarios Igor de
Oliveira Miguel — CMO e Marcos Vinicius de Freitas Ferrari — CEO, a empresa no momento

possui 4 funcionarios, mas esta em fase de contratacdo de mais dois estagiarios.

Seus principais objetivos sdo potencializar seus clientes, e demonstrar que andncios
online, sdo uma realidade e ndo uma opgdo. No momento seus clientes séo de dez empresas
ativas, em 14 cidades situadas em 8 estados diferentes, potencializando suas marcas,

aumentando suas vendas, e as tornando mais conhecidas.

Seu publico-alvo, sdo as empresas com sites ja bem estruturados, de pequeno, médio e
grande porte, trabalha com véarios ramos de empresa, mas é mais voltado para o campo da

educacéo.

A Uppvie é uma empresa recente que foi desenvolvida ha quase um ano, com um alcance
nacional. Ela possui uma ideia inovadora na cidade de S&o Jodo da Boa Vista, na qual muitas
pessoas ndo conhecem e nem fazem ideia do que se trata o trafego pago. Grande parte da
populacdo pode se interessar pelo trabalho, além de gerar muitas oportunidades para comércios,

lojas e empresas, para diminuir o desemprego.

Né&o existem concorrentes diretos na cidade de Sdo Jodo para disputar com a empresa.
Outro fato relevante da Uppvie, é sobre ela ser focada em Servigos, portanto ela ndo tem gastos
com matéria-prima, somente com suas ferramentas de trabalho (Celular, Computador, Internet

e também algumas Ferramentas Onlines Pagas).
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3. METODOLOGIA

A Uppvie esta diretamente ligada a uma das areas de maior crescimento do mercado,
qualquer empresa gque tem interesse em aumentar seu campo de visdo, precisa pensar em uma
boa gestédo de Marketing Digital.

Trafego pago significa investir em anuncios de postagem, video ou texto para alcancar
pessoas que nao conhecem vocé ou sua empresa. Os andncios patrocinados aumentardo as

chances de sua empresa gerar vendas, gerar mais receita e se expandir de modo geral.

O projeto sera trabalhado em cima de orcamentos relacionados a vendas e tributos da
empresa, com isso, sera mais facil compreender e entender onde se deve investir e também em

qual ponto deve ser repensado.

O primeiro passo para uma boa gestdo orcamentaria é estudar minuciosamente os dados
e 0 histdrico financeiro da empresa. Com essas informacges, vocé pode comegar a planejar seu

orcamento.

Apbs a finalizacao do plano or¢camentario, pode-se prever um cendrio inicial para analise
dos stakeholders do projeto. A previsdo tem como finalidade ajudar as empresas a se
prepararem para recalibrar o planejamento e a gestdo or¢camentéria, se necessario. Para tanto,

costuma-se enunciar cenarios realistas, pessimistas e otimistas.

3.1. ORCAMENTO DE VENDAS

Um orcamento € usado para calcular o custo de um projeto, sendo baseado o quanto ira
custar a atividade a ser realizada.
A producdo, por outro lado, € um conceito usado para descrever o processo de produzir

(criar, produzir) algo e até mesmo se referir ao que é produzido.

Isso nos permite chegar mais perto da ideia de um orcamento de producdo, que é
utilizado em empresas e industrias. O orgamento de producéo esté vinculado ao orcamento de

vendas, pois inclui o calculo de quanto custara para compensar a quantidade de produtos que a
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empresa planeja vender. Isso possibilita analisar 0s custos e compara-los com os ganhos e

beneficios esperados.

3.2. REGIMES TRIBUTARIOS

Regime Tributario € um sistema que descreve a arrecadacdo de impostos para cada
empresa, dependendo do valor de sua arrecadagdo € do tipo de negdcio, que rege a relagdo com
o fisco e o cumprimento de suas obrigacdes, desde a chave, como o pagamento dos impostos,
para outros fins, como o SPED Fiscal (Sistema Publico de Contabilidade Digital). Atualmente,
existem trés tipos de leis tributarias no pais e cada uma tem suas vantagens e desvantagens:
Lucro Real, Lucro Pensado e Simples Nacional.

O Simples Nacional, conhecido também como Regime Especial Unificado de
Arrecadacdo de Tributos e Contribuicdes,é o regime tributario menos oneroso e,
consequentemente, mais vantajoso para micro e pequenas empresas, que apresenta as aliquotas
mais baixas em compara¢do aos outros regimes e possui a agenda tributaria mais simplificada,
fato que facilita um maior controle sobre as a¢oes.

O Lucro Estimado é um método tributario simplificado utilizado para apurar a base de
calculo do IRPJ e da CSLL das pessoas juridicas. O sistema utilizado neste estado assume a
legitimidade da pessoa juridica em todas as suas receitas e demais rendimentos tributaveis,
dependendo dos servicos prestados pela empresa. Saiba mais sobre a porcentagem de receita
em Atividade estimada por ocupactes

O Lucro Real é um sistema tributéario baseado no Imposto de Renda da Pessoa Juridica
(IRPJ) e na Contribuicdo Social sobre o Lucro Liquido (CSLL), no qual séo feitos calculos para
determinar o valor a ser deduzido levando em consideracdo o valor total da empresa. Esse
processo deve ser adotado por empresas que ndo cumprem as exigéncias do Simples Nacional
e ndo podem fazer parte do Lucro Esperado. Além da complexidade do processo, as
necessidades e contribuicdes sdo maiores que as alternativas, porém, o sistema é mais lucrativo

por ser mais equilibrado do que os beneficios percebidos.
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4. RESULTADOS

Espera-se que ap0s a utilizacdo dos instrumentos financeiros, o fluxo de caixa, contas
pagas, contas a receber e a Demonstrativo de Resultado de Exercicio, haja uma operacdo
continua de sua administracdo, e para proporcionar bem-estar financeiro, reduzir riscos e

aumentar a longevidade da organizacéo.
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5. CONCLUSAO

A politica deve estar relacionada ao trabalho que ajuda a empresa a atingir seus objetivos

estratégicos. Metas que, se alcancadas, ndo trazem mudancas significativas no negécio

Esse trabalho teve como objetivo apresentar e implantar ferramentas de gestdo
financeira para melhorar a satde financeira, a implementacéo e uso dessas ferramentas em prol

dos benéficos que podem ser alcancados.

Através das ferramentas que serdo implementadas, com os dados que vao ser obtidos é
possivel que a empresa Uppvie possa desenvolver um planejamento financeiro, e tenha um
controle total de suas financas, dessa forma aumentando a longevidade da empresa, podendo

tomar melhores decisdes de investimentos
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