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EMPRESA

Atuante no mercado desde 1991 em Sao
Joao da Boa Vista e regiao, hoje conta
com 8 colaboradores, 1 engenheiro
agronomo e 2 estagiarios, com foco na
venda de fertilizantes, sementes e
defensivos.

A Agro M disponibiliza assisténcia
técnica aos seus clientes, sempre
focando em produtos de qualidade,
clareza nas explicacdoes e exceléncia no
atendimento ao pequeno e médio
produtor rural.




4 P’S DO MARKETING

PRODUTO PRECO PRACA PROMOCAO

Todo produto ofertado, € | Toda precificacao é feita| O ponto de venda e | Toda divulgacao é realizada
de acordo com a safra, e | principalmente analisando o | distribuicao esta localizado | por contato telefonico,
por indicagao do | mercado concorrente. | em ponto estratégico junto | assisténcia  personalizada,
engenheiro agronomo | Apos essa analise, faz-se | a empresa de armazenagem | redes sociais e banners
responsavel pela empresa. | cilculos em cima do valor | de graos da familia. Onde o | para divulgacao via
Alguns produtos sao de|da NF + % ICMS + lucro | cliente pode fazer a troca | Whatsapp.

portfolio fixo, como | pretendido. de produtos e sementes

herbicidas renomados e | Caso o valor, fique muito | para pagamento posterior a

fertilizantes mais utilizados.
Produtos podem ser pagos
pos colheita.

mais alto que o valor de
mercado, € realizado um
adequacao de valores, para
que o clientes possam
adquirir seus produtos.

colheita.

A empresa esta localizada
em uma avenida, perto da
rodovia, onde facilita o
acesso aos clientes.




ANALISE SWOT

Strengths (Forcas) Weaknesses (Fraquezas)

Falta de funcionarios para
atendimento externo.

Precos dos concorrentes.
Falta de divulgacao.

Medo de crescimento

Threats (Ameacas) Opportunities

A empresa por ser pequena,
detém um estoque de produtos
um pouco pequeno.

Fornecimento de produtos é de

acordo com o que é pedido
pelos produtores.
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PLANO DE ACAO 5W2H

Falta de
funcionario para
atendimento
externo.

Gerente

Imediatamente

RH

Aumentar o
quadro de
representantes
externos, para
que se possa
cobrir uma
maior regiao de
atendimento,
gerando maior
rentabilidade
para a empresa.

Divulgacao de
vagas nos meios
de comunicacao
e redes sociais,
processo
seletivo,
efetivacao da
vaga,
treinamento.

Sem custo, ja
que a divulgacao
sera realizada
pelo Instagram
da empresa e
por indicagao
realizada pelos
funcionarios.




PLANO DE ACAO 5W2H

Aumento na
divulgacao da
empresa —
marketing.

Empresa de
marketing que ja
administra o
Instagram da
empresa.

Prazo

indeterminado.

Divulgagao
continua.

Redes sociais e
midias locais.

Melhoria nos
métodos de
divulgagao para
maior

visibilidade da
empresa.

Empresa de
marketing ficara
responsavel por
toda divulgacao
nas redes sociais
e outdoor.

O valor da
empresa de
marketing ja é
pago por meés, o
que aumentara
sera caso opte
por fazer
outdoor, o valor
do outdoor
varia de acordo
com o tamanho
da propaganda +
mensalidade
para a utilizagao
do espago.
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