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1 INTRODUGAO
Apos verificado por um dos integrantes do grupo, a auséncia de um sistema de banco
de dados onde uma empresa de olaria situada em Vargem Grande Do Sul - SP, observou-se que
pela falta de automatizacdo a empresa V.l.bucci - Olaria ndo possui uma boa gestdo dos
produtos vendidos e clientes, sendo todos anotados em agendas, com isso consumindo muito
papel, deixando o ambiente desorganizado e de dificil acesso as informagfes de determinados
fornecedores e até mesmo o contato com os clientes da empresa, diante disso, foi usado a

empresa V.l.bucci - Olaria como empresa alvo para a criacdo de um banco de dados afim de

amenizar o uso de agendas e papeis para registrar dados e automatizar a empresa.
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2 DESCRICAO DA EMPRESA
A empresa V.l.bucci - Olaria de CNPJ 11.482.746/0001-03, fundada em 05/11/2009,
esta com a situacdo cadastral ATIVA na Receita Federal. Essa empresa ¢ uma MATRIZ do tipo
Empresario (Individual), de porte "ME" que esta localizada em Vargem Grande Do Sul - SP.

Sua atividade econémica principal € Fabricacdo de artefatos de ceramica e barro cozido para

uso na construcéo, exceto azulejos e pisos.
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3 PROJETO DE CONSULTORIA EMPRESARIAL

3.1 BANCO DE DADOS

3.1.1 MER-MODELAGEM ENTIDADE RELACIONAMENTO

_] Clientes v _l venda v _1 produtos v
id INT id INT id INT
nome VARCHAR(45) T iddiente INT 2 nome VARCHAR(45)
> epfINT L . VidProduto INT preco FLOAT
» endereco VARCHAR(50) s qtd INT
» telefone VARCHAR(20) + total FLOAT
> > >

3.1.2 DER -DIAGRAMA ENTIDADE RELACIONAMENTO

?Id nome ?Id CPF

(1..n) (n...m)
CLIENTES PRODUTOS

@) 14 Produto
40 Prego

é) Id enderego é) Id telefone

VENDA

—. Id Cliente
—. Id Produto

O Quantidade 5 Preco total




3.1.3 FisSICO

L CREATE SCHEMA IF NOT EXISTS “dataBase ™ DEFAULT CHARACTER SET utfs

° USE "“dataBase™ 3j;

-- Table “dataBase” . Clientes’

® = CREATE TABLE IF NOT EXISTS “dataBase™ . Clientes” (
“did® INT NOT NULL AUTO_INCREMENT,
“nome” VARCHAR(45) NULL,
“cpfT INT NULL,
endereco” VARCHAR(S52) NULL,

“telefone” VARCHAR(22) NULL,
PRIMARY KEY (" id™))

ENGINE = InnoDB;

TidCliente” INT NOT NULL,

“idProduto”™ INT NOT NULL,

Sqtd® INT NULL,

“total® FLOAT NULL,

PRIMARY KEY (" id~, ~“idCliente”, "~ idProdutc’),

CONSTRAINT ~fk_wvenda_Clientes”
FOREIGN KEY (  idCliente”)
REFERENCES ~“dataBase . Clientes”™ ("id™)
ON DELETE NO ACTION
ON UPDATE NO ACTION,

CONSTRAINT ~fk_wvenda_ Produtosl1~
FOREIGN KEY ( idProduto™)
REFERENCES “dataBase™ . Produtes™ (" id™)
ON DELETE NO ACTION
ON UPDATE NO ACTION)

ENGINE = InncDBjs

® - CREATE TABLE IF NOT EXISTS “dataBase . Produtos”

“id” INT NOT NULL AUTO_INCREMENT,
“nome” VARCHAR(45) NULL,
“preco” FLOAT NULL,
- PRIMARY KEY (" id"))
ENGINE = InnoDB;

INDEX ~fk_wvenda_Clientes_idx  ( idCliente” ASC) VISIBLE,
INDEX ~fk_wvenda_Produtosl idx" (" idProduto”™ ASC) VISIBLE,

(
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3.2 PROGRAMACAO ORIENTADA A OBJETOS

3.2.1 DIAGRAMA DE CLASSES

Clientes

i
nome
ept

Produtos

id
nome
Dreqo

v

enderego
{efefone

set cadastro

Vendas

id
id clinte
| id produto

set cadastro

3.2.2 CODIGOS DO SISTEMA

3

pPrivatce wvoid jMenultem2ActionPerformed(java.awt.event.ActionEvent =vt)
CadastroProduto produto =

3

Privatce wvoid JMenultem3ActionPerformed (java.awt.event.ActionEvent €vt)
= mnew Vendas/():

IDeskctcopPanel .add( <

cliente.sectVisible ( aFlag-

JDesktopPanel .add( <

produto.sectVisiblie ( aflag-

Vendas wvenda

SDeskcopPanel .add( <«

c=p:- Ccliente) ;

crus) s

omp - produto) ;2

true) >

oc=p - venda)

wvenda.secVisible ( aFlag: Trus) >
3
aTrar args t©n = 13 x ent
=

ublic statcic wvoid main(String arxrgs[l) {

L feel se

Java.awt.EventQueue.invokeLater (new

rublic

b 3
)

void ran () {
new TelaInicial () .setVisible ( -

Runnable ()

truese) ;s

new CadasctroProduto()

| quantidade
{otal

realizado

£ 4

£
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Puaktilic class Ciliientes

Inc =3z
STtxEng

InT (===
STtxxing -
STtcxrang — = s
rulbilic I getIXal() £
retuarm = K=

>

rublic void setXTa(ainc 3 4a) £
This.3d — 3d:z

Prukbil3c woid SsetNome (ST xr3Ing nome) €
ThisSsS.DnDoame — DOIne o
>

rukbilIsc It getCp T () £

rFretTtuaxrm cEeE s

— 1 1 1
1
fi
U
W
"
0
"
(f
i
M
U
q
q
E

>

throw new RuntimeException( cau=e-u)’;

e

public Clientes procuraCliente (int cpf) {

String sSgl = "SELECT * FROM clientes WHERE cpf = 27";
try {
PreparedStatement Stmt = connection.prepareStatement ( =ccing: Sgl)
stmt.setInt (-1, i1:cpf)
ResultSet rs = stmt.executeluexrv () :
Clientes cl = new Clientes():

rs.firsc():

cl.setCpf( cps-rs.getInNt ( =ccing: "Ccpf™) )
cl.setNome ( nrome: TS.getString( =ccing:- "nome") )
cl.setEndereco ( =ndecx
cl.setTelefone ( celes
cl.setId( :

:rs.getStrxing(
- rs.gectString(
:rs.getcInct( =« ot D by ) 55

return cl;
}
catch (SQLException u) {
throw new RuntimeException( cau=e-u)

nbfs://nbhost/SystemF.
nbfs://nbhost/SystemF.

package factory:

import java.sgl.Connection;
import java.sqgl.DriverManager:
import java.sqgl.SQLException;

public class ConnectionFactory {

public Connection getConnection(){
try {
return DriverManager.getConnection( u=1: "jdbc:mysgl://localnostc/database”, use:z: "root"™, pasz=w

-

cactch

T

(SQLException excecao) {
hrow new RuntimeException( cazu=e-: @Xcecao);

-
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String

ClientesDAO() {

public void adiciona(Clientes cliente) {

String sgl = "INSERT INTIC clisntes (nome,

PreparedStatement Stmt = connect
stmt.setString( i:-1, ==

connection = new ConnectionFactory () .getConnection()

ion.prepareStatement ( ===

-cliente.getNome () ) ;

stmt.setInt (-2, i1-cliente.getCpf()):
stmt.setString( i:3, =sring-cliente.getEndereco())
stmt.setString( i:4, =scring:cliente.getTelefone()):

stmt.esxecute () 7
stmt.close ()

ch (SQLException u) {
throw new RuntimeException( cause:

“

3.2.3 IMAGENS DO SISTEMA

a)

Cadastros Vendas

Cadastro de Clientes

Nome Completo “

CPF

Endereco

Telefone

Cadastrar

11
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Cadastros Vendas

CPF 123456789 | Procurar ‘

Venda

Cliente Giander Carvalho

Produto

Quantidade

Total da Compra R$

Finalizar

3.3 CONTEUDO DA FORMACAO PARA A VIDA: CRIANDO O NOVO

3.3.1 CRIANDO O NOVO

e Topico 1: Design Thinking nos estudos e na profissdo

Quando adotam o Design Thinking, empresas mudam de foco. Geralmente passam a se
preocupar com seus clientes e com o que eles precisam, no lugar de pensar unicamente
em vender seus produtos. Consideram a cultura e o contexto antes de chegar a solucao.
Utilizando a metodologia de Design Thinking de servicos que representam uma solucéo
realmente relevante ao seu publico, o objetivo priméario ndo é o consumo por si s0, e
sim explorar o potencial de participagéo. Isso pode proporcionar um cenério de inovagao
de grande impacto. Algo que pode determinar a trajetoria de uma empresa € justamente
que sua equipe seja capaz de inovar, encontrando solucgdes criativas — tanto para
problemas internos quanto para a criagdo de produtos e servicos que serdo oferecidos.
Ao empregar a metodologia proposta, empresas alteram o tipo de relacionamento que
havia, trazendo-o de um lugar passivo para um engajamento ativo em que as
experiéncias possam ser tdo significativas, quanto produtivas e lucrativas. E
aconselhavel usar um CRM de vendas, que melhore a produtividade e 0s processos. O
Design Thinking para otimizar suas vendas e seu atendimento ao cliente. Os times de

vendas e suporte usam a ferramenta de forma integrada e tém acesso a atualizacdo das

12
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oportunidades constantemente. Assim, podem analisar e trabalhar de forma colaborativa
a partir de dados relevantes. O contexto do cliente é aproveitado, e as equipes trabalham
de forma multidisciplinar, estando ambas sempre bem informadas. Sem contar que
todos os dados fornecidos pelo cliente no seu suporte ficam automaticamente salvos e
de maneira unificada, de forma que tanto a equipe de vendas quanto a do suporte se

mantenham informadas.

Topico 2: Ha mil maneiras de pensar

O conceito de pensamento exponencial ganhou bastante notoriedade nos Gltimos anos
dada a constante evolucédo tecnoldgica. Algumas empresas sdo capazes de se preparar
para mudancas e oferecer a seus colaboradores condi¢cdes que os mantenham sempre
atuais. Com a forca da tecnologia, a cada ano temos mudancas na forma como vivemos
e trabalhamos, e novas estratégias nos sdos apresentadas. O mercado exige que as
pessoas sejam capazes de se antecipar e projetar o que pode acontecer amanha.

Em sua esséncia, 0 pensamento exponencial € uma mentalidade que reconhece a taxa
de crescimento exponencial da tecnologia a fim de aproveitar seu potencial para causar
um impacto positivo na vida das pessoas. A tecnologia esta evoluindo mais rapidamente
do que nunca; mais do que nossa capacidade de inovar e de nos adaptar. Se quisermos
usar o crescimento acelerado da tecnologia para resolver alguns dos maiores problemas
que temos na era digital, precisamos pensar exponencialmente. Organizacdes com
pensamento exponencial costumam ter processos muito flexiveis e, normalmente,
crescem de forma répida e sem um alto investimento financeiro. Para conquistar o
pensamento exponencial e conseguir algo grande em sua carreira, vocé deve se adaptar
ao que acontece a frente do momento.

Aprenda sobre novas tecnologias todos os dias, preste atencdo em recentes tendéncias e
oportunidades de mercado e avalie suas barreiras existentes para entrar no pensamento
exponencial. Crie também um plano de aprendizagem e tenha um compromisso de

longo prazo com ele.

Topico 3: Criando asas

O primeiro passo para se tornar um profissional que o mercado procura é transformar
seu mindset. Jogue fora todos os conceitos unilaterais que tem sobre métodos de

trabalho, de planejamento e solugdo de problemas. O mercado € plurilateral e exige a

13
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todos 0s momentos que vocé esteja de olhos abertos em todas as direcdes. Por exemplo,
se vocé trabalha com vendas, ndo pode pensar apenas em melhorar seus nimeros, mas
também precisa ficar de olho nas leis que regem o mercado, no comportamento do seu
cliente em potencial e em futuros problemas e oportunidades. Este tipo de pensamento,
capaz de estar antenado para varias faces de uma realidade de mercado, é chamado
pensamento lateral e € simbolizado pela frase que vocé ja deve ter escutado: “pensar
fora da caixa”. E quando se tem uma orientagdo ou ponto de vista diferente da linha
normal de raciocinio; quando se aborda um problema comum com um olhar

completamente diferente.

Topico 4: Com vocés: O duplo diamante!

Um processo que pode ser utilizado para resolver diversos problemas, em diferentes
contextos. Isso significa que podemos utiliza-lo para desenvolver solu¢es em qualquer
area que tenha algum impasse a ser resolvido ou uma solugédo a ser melhorada!

O importante é focar em quem passa por esse problema, ou seja, fazer um trabalho
centrado na pessoa usuaria. E esse usuario pode ser vocé mesmo, seu cliente, a empresa

que vocé trabalha ou qualquer outra pessoa que esteja passando por alguma dificuldade.

ESTUDANTES NA PRATICA

Podcast em anexo junto ao relatdrio.

14
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4 CONCLUSAO

Durante o projeto foi notado a importancia de automatizar a empresa em relagdo ao cadastro de
clientes e das vendas, por ser uma empresa que vende apenas dois tipos de produtos, a criacdo
do sistema foi de facil execucédo, apenas no comeco onde foi feito varias tentativas para exportar
0s comandos e dando erros de invalidacao, onde foi solucionado redigitando os comandos.

Apos feito todo o projeto e executado o sistema para a empresa V.l.bucci — Olaria, foi
possivel notar que um sistema automatizado, mesmo para simples fun¢ées como uma criagdo
de um banco de dados dos clientes cadastrados e um banco de dados constando as vendas dos
produtos para os clientes é possivel notar um melhor desempenho para a empresa no quesito
administrativo da empresa, tornando mais préatico e de facil consulta dos dados evitando o uso
excessivo de papel e agendas para anotagdes dos clientes e das vendas, tornando o ambiente
menos poluido com papeis em excesso.

Para eventos futuros, € sugerido que seja implementado um sistema onde possa ter um
controle de produtos fabricados que sairam com defeitos, para melhor controle de matéria-
prima utilizada durante o més, visto que por ser uma empresa de pequeno porte, tais problemas

podem aumentar 0s gastos mensais na empresa.

15
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ANEXOS

Projeto hospedado no GitHub: Projeto Integrado
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https://github.com/giandercarvalho/Projeto-Integrado-ADS
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RELATORIO FINAL DAS ATIVIDADES DE EXTENSAO

1. IDENTIDADE DA ATIVIDADE

RELATORIO: Concluséo de atividade de Projeto Integrado

CURSO: Analise e Desenvolvimento de Sistemas e Gestdo de Tecnologia da Informacéo

MODULO: Desenvolvimento Desktop

PROFESSOR RESPONSAVEL: Sidney Gitcoff Telles

ESTUDANTE: Jodo Vitor Galdino Gregério

PERIODO DE REALIZAGCAO: 02/2023 a 04/2023

2. DESENVOLVIMENTO

Contextualizacdo: A empresa V.l.bucci - Olaria ndo possui uma boa gestdo dos produtos vendidos e clientes,
sendo todos anotados em agendas, com isso consumindo muito papel, deixando o ambiente desorganizado e de
dificil acesso as informacdes.

Desafio: Encontrar uma solucdo de forma simples e eficaz de um sistema de facil execucéo para ser utilizado pelos
funcionarios da empresa.

Cronograma das A¢0es: (08/03/2023) Definir a empresa-alvo; (15/03/2023) Definir Banco de Dados; (23/03)
Desenvolvimento do sistema; e (05/04/2023) Correcdes finais, elaboracdo do relatorio e gravacéo do podcast.

Sintese das A¢des: Reunindo pelo Google Meet e textos via rede social (whatsapp).

a. Aspectos positivos: Networking entre os integrantes do grupo.

18
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b. Dificuldades encontradas: Encontrar horarios onde a maioria dos integrantes estivessem
disponiveis para se reunir.

¢. Resultados atingidos: Criar o sistema automatizado para empresa de facil manuseio pelos
funcionarios.

d. Sugestdes / Outras observagdes: n/a.

3. EQUIPE DOS ESTUDANTES NO PROJETO

RA 1012022201131 NOME Giander de Freitas Carvalho Junior
RA 1012023100149 NOME Jodo Vitor Galdino Gregorio
RA 1012022100894 NOME Virginia Giovaneli
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Curso de Analise e Desenvolvimento de Sistemas e Gestdo de Tecnologia da Informacao

Moédulo Desenvolvimento Desktop

Cronograma de Validacao - Projeto Integrado

) L ) Data da
Unidade Estudo Participacao no Projeto L
Validagdo
Construcéo do banco de dados com MER, DER E
Banco de Dados . 29/03
Fisico.
Programacdo Orientada a Desenvolvimento as telas e da parte logica do 20/03
Objetos sistema que conectara com o banco de dados

Descricdo_do_Projeto: criar um sistema, um modulo reduzido, que seja utilizado em qualquer

estabelecimento comercial ou empresarial. Esse sistema devera contemplar atividades basicas da
empresa, como controle de produtos, entrada e saida, controle de vendas, mdédulos menores que possam

ser criados e executados neste trimestre.
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